Le titulaire de ce diplome

peut prétendre aux emplois suivants :

Assistant(e) commercial(e) import / export
Administration des ventes (ADV)

Chef de zone export

Assistant chef de produit export
Responsable administratif en Commerce
International (banque, assurance)

Agent d’exploitation affréteur (transport)
Acheteur international

Déclarant en Douane

Trader a I'international

Assistant responsable logistique
Community manager

Business developper

Chef de produit web a I'international
Account manager

votre entreprise

Période d’essai « prolongée » (CDD d’1 an)
avant embauche définitive

Avantages financiers et exonérations

Prise en charge des frais de formation par 'OPCO

Age

- de 21 ans 65% SMIC 51% SMIC
(1111,03 €) (CCYAWES)

21 a4 25 ans 80% SMIC* 61% SMIC*
(1042,66 €)

100% SMIC*
(1709,28 €)

(1367,42 €)

26 ans et + 100% SMIC*
(1709,28 €)

* ou Salaire Minimum Conventionnel

Recruter une personne qui correspond aux besoins de

Démarches administratives simplifiées avec I'UCO

Contrat pro Apprentissage
Salaire minimum brut | Salaire minimum brut

© Cybrain - stock.adobe.com
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Campus du Vincin / 56610 Arradon
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sylvie.foutrel@uco.fr..
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Présence a I'UCO-BS : 14 semaines (456 heures)
Présence en entreprise : 38 semaines
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02 97 46 33 60
campus-vannes@uco.fr

frederique.johnson@uco.fr......................... contact entreprises
responsable de la formation
€CaVaro@uUCO.fr.........cc.uviiiiiiiiiiiiiiiie e secrétariat MC/
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La spécialité en alternance « Techniques digitales en
commerce international » a une double vocation :

o former de véritables coordinateurs des fonctions
supports a l'international

e apporter une vraie valeur ajoutée par la maitrise
des techniques digitales en commerce international
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PARCOURS
EN ALTERNANCE

TECHNIQUES
DIGITALES

EN COMMERCE
INTERNATIONAL

LICENCE PRO

Meétiers du Commerce
International (M.C.I.)

Maitrise des langues étrangéres et de
I'administration des ventes (ADV) - 348 h

* Assurer le suivi commercial des clients de la
commande a la livraison et a la facturation

o Préparer une cotation en fonction des incoterms
e Enregistrer et traiter une commande
e Gérer la liasse documentaire

* Organiser |e transport international,
prendre en charge les opérations
de passage en douane

e Assurer la communication en 3 langues

Maitrise des techniques digitales
en commerce international

* Valoriser le site Internet de |'entreprise dans
sa dimension export, y compris e-commerce

* Rédiger et mettre en oeuvre des newsletters
adaptées a une clientele étrangeére

e Participer a la mise en place de canaux de
e-commerce a |'export (places de marche,
comparateurs de prix)

e Contribuer a un plan e-publicitaire a I'export.

I

MAN Energy Solutions EUREDEN

ROULLIER geprocor
4
( Abyss

INGREDIENTS

GROUPE ROCHER

O Shababay 1

Z2 CORIOLIS
agro=

Mousquetaires

Timac AGRO

International

/ CxT’\X Group

MAGIQUES éDreze

Constvuive A Fehe

GOUTERS

727
AactaLis, B

—— ingredients faanee

BRETAGNE

BR=ETAGN=®
LES CONSEILLERS DU COMMERCE
EXTERIEUR DE LA FRANCE

SOle

Integrateur e-business

'\;? formaouest .@ *’ }‘

Activateur d'innovation

Responsable du développement de la marketplace d’une star-
tup, j'ai fait appel a I'UCO en recrutant en alternance Luis
Salinas, étudiant en année de licence assistant-commercial
import / export. Cette expérience fut une véritable réussite.
La formation de Luis Salinas correspondait tout a fait aux
besoins de la mission, qui demandait une maitrise des outils
digitaux dans un contexte de développement a I'internatio-
nal, et les résultats obtenus ont de loin dépassé nos attentes.
Luis Salinas fut récompensé du prix Bretagne Sans Frontieres
2020 catégorie « Ambition », et notre entreprise a été sé-
lectionné au Grand Prix de I'international 2020. Merci pour
cette belle aventure !

Dans une logique de collaboration plus étroite entre écoles et
entreprises, j'ai accepté d'étre parrain d’Axel Riviere pour le
Grand Prix de I'International des CCE 2018. Ce jeune homme
de 22 ans, curieux et a I'écoute des différentes cultures s’est
tout naturellement orienté vers des études de commerce. Son
stage de fin d’année , réalisé chez Transoceanic Wind Trans-
port, lui a permis de découvrir toute la complexité du métier
et d'étre confronté a son essence : I'art de trouver une bonne
adéquation entre I'offre de I'entreprise et les attentes du
client I TOWT s'inscrit totalement dans une logique R.S.E..
Axel a bien capté de tournant d’un monde en perpétuel mou-
vement, bel atout commercial ! Axel Riviere, ainsi que les
autres jeunes primés porteront les couleurs de la France ol
qu'ils aillent et quelle que soit leur branche d’activité. Nous
pouvons d’ores et déja en étre fiers. Notre reléve est assurée !
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En tant que responsable d’un service import, jai été
amenée plusieurs années de suite, et je continue tou-
jours, a intégrer des étudiants de I"'UCO d’Arradon. Cette
expérience est pour moi trés concluante. Je travaille
avec des étudiants en maitrise totale du langage com-
merce international, avec de surcroit une trés bonne ap-
proche des cas réels que nous pouvons leur soumettre.
Les étudiants sont toujours trés motivés et leur contribution
au sein du service est toujours d’un trés grand support.
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